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Surtout, ne donnez jamais 'impression que vous de¢

ALEXANDRE CROSBY Cofondateur de Carbox,
location de véhicules d'entreprise

k€ Notre premiére priorité n'a pas
été de trouver des financements, mais
de développer notre clientele. 9
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Alexandre Crosby a eu

le culot de faire signer

ses premiers clients avant
méme d'avoir la mo -

PP P consultant rémunéré. |

«Un ami ou un membre dela
famille ne s'impliquera pas au-
tant qu'un professionnel dont
on paie les services», jugent les
fondateurs de Paris-Place.com,
qui se font aussi accompagner
sans contrepartie par un ex-
pert-comptable, ami de lon-
gue date. Naturellement, tout
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le monde n’a pas la chance

-

d’avoir un créateur d’entre-
prise ou un fiscaliste parmi ses
proches... Méfiez-vous cepen-
dant des conseils dépassés.
«Un senior peut ne plus étre
en phase avec les réglementa-
tions récentes ou les derniéres
avancées technologiques»,
prévient Michel Jez,de ’APCE.
D’on 'importance de croiser

les avis et de ne pas négliger

SE METTRE A SON COMPTE

les réseaux officiels d’accom-
pagnement. UAPCE, le réseau
Entreprendre en France des
chambres de commerce ainsi
que les Boutiques de gestion
délivrent toutes les informa-
tions et formations sur la créa-
tion d’entreprise. Le site Pla-
cedesreseaux.com tient & jour
la liste de ces organismes.
Soyez crédible
des le debut

Ce qu'un jeune entrepreneur
redoute le plus? Le jugement
condescendant du client ou du
banquier qui le prend pour un
débutant et qui hésite donc &
luiaccorder sa confiance. Lors-
quil a créé, en 2004, Au bon-
heur du vin, son entreprise de
stockage de vin pour le compte
de particuliers, Frédéric-Jean
Hoguet était installé dans un
lieu. magique : les anciennes
caves du sommelier de Louis
XV, dans le quartier du Marais,
a Paris. Au début, pour ne pas
présenter des rayonnages nus,
il s’est procuré des dizaines de
caisses vides qu’il a savamment
disposées. Le long d’un mur,
un rangement rempli de bou-

| teilles achevait de faire illusion.

«J*avais appris mon contrat par

ceeur afin de ne pas bafouiller, |

se souvient-il. Et j’ai tendu a
ma premiére cliente la facture
numéro 30, pour qu'elle n'aille
pas imaginer qu’elle essuyait

 les platres!» Afin de caser les
| quelque 95000 précieux fla-

cons dont il a aujourd’hui la
garde, Frédéric-Jean Hoguet a
migré vers de nouvelles caves,
dans le 17 arrondissement.
Dix ans apreés 'aventure des
Compagnons du terroir (livrai-
son de repas), Steve Burggraf,
lui, en est a sa quatriéme so-
ciété : le site d’annonces immo-
biliéres professionnelles Im-
moPrimo.com. Avant méme la
premiére transaction, il dispo-
sait déja d’un site et de pla-
quettes impeccables, ainsi que

de cartes de visite
de ses bureaux.
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